ความเป็นมาเกี่ยวกับ บริษัท สยามแอดวานซ์ เน็ทเวิร์คส์ จำกัด     
ที่มา: บริษัท สยามแอดวานซ์ เน็ทเวิร์คส์ จำกัด ได้จดทะเบียนก่อตั้งเมื่อวันที่  17 ธันวาคม 2546   ในชื่อบริษัท  ฟรีเนค คอร์ปอเรชั่น จำกัด ได้รับใบอนุญาตประกอบธุรกิจขายตรง จากสำนักงานคณะกรรมการคุ้มครองผู้บริโภค(สคบ.)เมื่อ 7 ตุลาคม ปี 2547ต่อมาเปลี่ยนเป็นชื่อบริษัท สยามแอดวานซ์ เน็ทเวิร์คส์ จำกัด เมื่อปี 2548 เป็นผู้ดำเนินงานจำหน่ายสินค้า -บริการทางด้านการสื่อสารโทรคมนาคมและอุปกรณ์ไอที ที่เริ่มธุรกิจเป็นผู้จัดจำหน่าย ซิม และรวบรวมเอกสารให้แก่ Orange(Trueในปัจจุบัน)ในปี 2547-2550 เคยทำตลาดให้ ไทยโมบาย(ของTOT)ในปี 2549-2551 (ยุติเนื่องจาก ทีโอทีต้องการหยุดให้บริการเพื่อเข้าสู่ขบวนการปรับเปลี่ยน เป็น 3G) ปัจจุบันบริษัทฯเป็นตัวแทนของฮัทชิสัน ซีทีไวร์เลส มัลติมีเดีย จำกัด(ปัจจุบันเปลี่ยนเป็น True move H)  และ CATCDMA กสท โทรคมนาคม มหาชน จำกัดผู้ให้บริการโทรศัพท์และเน็ทในระบบ CATCDMA และ My by CAT  แต่งตั้งให้บริษัทฯเป็นผู้จัดจำหน่าย ในรูปแบบการตลาดที่มีเงื่อนไขแตกต่างจากผู้รวบรวมเอกสารและผู้จัดจำหน่ายทั่วไป ตั้งแต่วันที่วันที่ 18 พฤศจิกายน 2553 เป็นต้นมา ได้รับอนุญาตจากคณะกรรมการกิจการกระจายเสียง กิจการโทรทัศน์ และกิจการโทรคมนาคมแห่งชาติ แบบที่1 ขายต่อบริการ (MVNO) เมื่อวันที่ 4 พฤษภาคม 2554  
เคยเป็นผู้จัดจำหน่ายให้ Orange(True)หลายหมื่นเลขหมายและได้รับคัดเลือกให้ไปทัวร์ญี่ปุน.เคยทำการตลาดให้TOTทั้งพรีเพดและโพสเพดกว่า 40,000เลขหมายทำให้ HUTCH กว่า 10,000เลขหมาย ปัจจุบันทำการตลาดให้กสท.ในระยะเวลา 6 เดือนเศษ กว่า 45,000 เลขหมาย
แนวทางการตลาด: บริษัทฯมุ่งเน้นที่จะเปิดโอกาสให้ผู้ใช้โทรศัพท์ และอินเตอร์เน็ท มีบทบาทหน้าที่เป็นผู้ทำการตลาดไปพร้อมๆกับการใช้บริการ โดยนำค่าตอบแทนที่บริษัทฯได้รับจากผู้ให้บริการเป็นค่าการตลาดคำนวณแบ่งจากการชำระของสมาชิกที่ชำระโดยตรงแก่ผู้ให้บริการๆ  นำรายได้ส่วนหนึ่งมาจัดสรรแบ่งผลประโยชน์คืนแก่นักธุรกิจและสมาชิกที่เข้าร่วมโครงการ ในรูปแบบของค่าตอบแทนและกองทุนเพื่อช่วยเหลือครอบครัวของสมาชิกที่เสียชีวิตและกองทุนต่างๆ เพื่อประโยชน์ของสมาชิก  โครงการนี้มิได้เป็นภาระแก่ผู้ให้บริการที่แต่งตั้งให้บริษัทฯเป็นผู้จัดจำหน่าย เพราะค่าตอบแทนที่ได้รับนั้นเป็นเงินที่แบ่งจากเงินที่ ผู้ให้บริการได้รับการชำระจากนักธุรกิจและสมาชิกที่ใช้บริการเรียบร้อยแล้ว อีกทั้งเป็นสัดส่วนเพียงเล็กน้อยเมื่อเทียบกับค่าใช้จ่ายที่ผู้ให้บริการต้องแบกรับในกรณีทำการตลาดด้วยตนเอง บริษัทฯมองเห็นว่าถ้านำเครือข่ายผู้ใช้โทรศัพท์และอินเตอร์ กับ การเติมพลังงานและการซื้อสินค้าจากสถานีบริการบางจากฯ จะทำให้พันธมิตรที่รวมกันจะช่วยเสริมความแข็งแกร่งทางการตลาดมากขึ้น สร้างความผูกพันต่อองค์กร ที่มีพลังมหาศาลที่จะขยายตลาดเอย่างมีประสิทธิภาพและยั่งยืน
พันธมิตรทางการค้า: เอื้อทุกธุรกิจ เป็นมิตรกับทุกวงการ เป็นเจตนารมณ์ที่บริษัทฯยึดมั่นมาตลอดเกือบ 10 ปี ที่จะไม่ทำธุรกิจที่จะแข่งขันกับธุรกิจที่จำหน่ายสินค้าประเภทอาหารเสริม เครื่องสำอาง ของใช้ในบ้าน และอาชีพทำประกัน โดยยึดนโยบาย ให้ทุกคนกลับไปทำงานเดิมๆที่ทำอยู่ เพียงใช้โทรศัพท์และเน็ท ที่ประหยัดและคุ้มค่ากับบริษัทฯก็จะได้รับสิทธิประโยชน์และมีรายได้ สามารถยกระดับรายได้ของตน ครอบครัว และมีโอกาสร่ำรวยได้อีกด้วย
ทิศทางในอนาคต: บริษัทฯจะขยายพันธมิตรทางการค้าที่สอดคล้องกับการเอื้อธุรกิจแก่พันธมิตรของบริษัทฯ เพื่อสร้างความเข้มแข็ง ต่อพันธมิตรที่มีอยู่เดิม และต่อความมั่นคงของบริษัทฯและมวลสมาชิกต่อไปในอนาคต
เจตนารมณ์: บริษัทฯดำเนินธุรกิจ ภายใต้ใบอนุญาต ใบสำคัญต่างๆอย่างระมัดระวังและเคร่งครัด ผู้บริหาร  นักธุรกิจและสมาชิกจะต้องเป็นพลเมืองที่ดี เป็นพลังส่วนหนึ่งที่จะก่อให้เกิดคุณประโยชน์ต่อประชาชน สังคม และประเทศชาติโดยรวม ความมุ่งหวังสูงสุดของบริษัทฯจึงไม่ใช่เงินทองหรือทรัพย์สิน แต่ความมุ่งหวังที่แท้จริงคือการสานฝันให้ทุกคนประสบความสำเร็จเป็นผู้ใช้-ผู้บริโภคและเป็นเจ้าของโครงข่ายทางการตลาดไปพร้อมๆกัน
จำนวนรหัสสมาชิก: 84,236                 (ข้อมูล ณ วันที่ 24 พฤศจิกายน 2554)


เจ้าหน้าที่บริหาร: 
   นาย ณัฐวรรธน์ ไตรวนาธรรม  ประธานกรรมการและกรรมการผู้จัดการ วศบ.(จุฬาฯ 2516) อายุ 60 ปี
       ดร. รัศมี ผลจันทร์  กรรมการฝ่ายบริหารและพัฒนาองค์กร พัฒนาและบริหารองค์กร(Wyclif U.) อายุ 44ปี
       นาย ปริวุติ ไตรวนาธรรม  กรรมการฝ่ายพัฒนาตลาดและผลิตภัณฑ์ วศบ.( มศว 2538) อายุ 42 ปี
   นาย ชาญณรงค์ ทุนเพิ่ม  กรรมการฝ่ายฝึกอบรม รัฐศาสตร์,เศรษฐศาสตร์ (ม.ราชภัฏฯ2537) อายุ 43ปี
         นาง สุกัญญา คงกุล ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการฝ่ายการเงินและงบประมาณ ป.โท (รามคำแหง ) อายุ 32 ปี
ความสามารถประสบการณ์ในการบริหารจัดการของผู้บริหาร
นาย ณัฐวรรธน์ ไตรวนาธรรม กรรมการผู้จัดการ จบการศึกษา วิศวกรรมศาสตร์ (จุฬา) ปี 2516 มีประสบการณ์ในการทำงานดังนี้
· เป็นเจ้าของและกรรมการผู้จัดการในธุรกิจ Exclusive Agent  สินค้าประเภทอุปกรณ์ไฟฟ้าจาก ฝรั่งเศส อังกฤษ อิตาลี เยอรมัน มาเป็นเวลากว่า 20ปี (ปัจจุบันจ้างคนนอกมาบริหาร)
· อดีตกรรมการบริหารสมาคมช่างเหมาไฟฟ้า-เครื่องกลไทย 
· อดีตกรรมการบริหารหมู่บ้านลดาวัลย์ ศรีนครินทร์ 
· อดีตกรรมการดำเนินการ สหกรณ์ออมทรัพย์นวมินทร์ 
· กรรมการผู้จัดการในบริษัท สยามแอดวานซ์ เน็ทเวิร์คส์ จำกัด เป็นเวลา 6ปี
· มีความรู้และประสบการณ์เกี่ยวกับธุรกิจการตลาดหลายชั้นและธุรกิจมือถือมาเกือบ10ปี
· จบการศึกษาในสาขาวิศวกรรมไฟฟ้า จึงเข้าใจและเรียนรู้เกี่ยวกับไอทีได้ง่าย
· ได้รับความเชื่อถือไว้วางใจของคนที่รู้จัก
· มีความสุจริต ซื่อสัตย์และรักษาคำพูด
· วิสัยทัศน์: ปรารถนาที่จะให้มีคืนกำไร สร้างความแข็งแกร่งสู่สังคมไทย ด้วยความตั้งใจที่จะร่วมกันประสานมือ ประสานพลัง และผสานเจตนารมณ์ที่จะให้ผู้ใช้บริการทั่วไป ผู้นำ นักธุรกิจทุกสาขาอาชีพได้มีส่วนรับสิทธิประโยชน์จากการใช้ โดยการคืนกำไรกลับสู่ผู้ใช้ในรูปแบบต่างๆอย่างเป็นธรรม
· พันธกิจ  : สร้างเสริมความอยู่ดีกินดีสู่ผู้ใช้โทรศัพท์อย่างเป็นระบบ สนับสนุนธุรกิจเพื่อสังคมไทย สร้างความเข้มแข็งต่อเศรษฐกิจของชาติโดยรวมประสบการณ์ ด้านวิศวกรรม 12 ปี ด้านบริหาร 10ปี        
      สถานที่ตั้ง :
 เลขที่ 2539 ห้อง 181-184 อิมพีเรียลไอทีเวิลด์ ชั้น4 ถนนลาดพร้าว แขวง/เขต วังทองหลาง กทม.10310
โทรศัพท์ : 66-2 9349545( อัตโนมัติ 6 เลขหมาย), 66-8 9384 8000-1 , 66-8 9384 1111
โทรสาร   : 66-2 9349548
เวปใซด์   : www.san.co.th
อีเมล์      : nat@san.co.th
พื้นที่สำนักงาน : 500 ตร.ม.

